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Если Вы читаете это сообщение, значит меня уже нет в 

живых. Подумал я, решив начать с чёрной шутки. На 

самом деле по многочисленным просьбам, решились 

написать новый мануал, чтобы передать знания и опыт 

грамотных скамеров. В этот раз расскажем много 

разных фишек, и раскроем подробно темы, о которых 

просили в ЛС, и те вещи, о которых стоило молчать. 

На перекор здравому смыслу мы  от имени магазина “На 

олимпе” независимо расскажем какие  есть боты-

магазины, в которых можно купить аккаунтов, а так же 

составим свой топ тим/проектов по скаму. 

Предоставим информацию, как спокойно работать, чтобы 

аккаунты меньше банились, и как заходить, чтобы не 

просило смс. Напихаем по больше картинок для 

наглядности и примеров. 

                                                                                                                                 

Поехали! 
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Список товаров, составленный опытным скамщиком. 

“Примеры конечно хорошо, но нужно отталкиваться от собственного опыта в 

данной профессии, СИ и кучи других факторов которые нужны ( от 

оформления аккаунта, способа добычи фото, вида скама: доставка или 

предоплата на личную карту) 

Все мы знаем как популярны айфоны, особенно по сладкой цене, но как 

правило, большинству взрослым платежеспособным людям до них мало 

дела, и даже если человек заходит искать себе смартфон по цене ниже 

рынка, он попадет на десяток объявлений, в 90% созданных такими же 

“продавцами года” как вы, и в каждом последующем диалоге будет 

мгновенно понимать что его хотят поиметь. 

Отталкиваясь от этого, мы должны прийти к логичному выводу, что 

продаваемый товар, даже за 30 % от его реальной стоимости не должен 

продаваться у вашего коллеги по цеху. 

Подход к выбору товара дело тщательное, нужно проанализировать все 

объявления по потенциальному товару посмотреть где находится 

большинство товара ( мск , питер, екб), и решить, находитесь ли вы за 

городом, или хотите что бы вашим покупателем был изначально человек из 

другого города.  

1. Определяемся с ценовой политикой товара по отношению к 

аналогичным предложениям 

8к за товар стоимостью 12к. Довольно интересное предложение для 

мамонта, но в ареале обитания мамонта, в зависимости от места его 

обитания, ценовая политика может существенно отличаться. В его городе 

может быть средняя цена 9-10к, тогда он не будет ощущать существенную 

выгоду предложения, потеряет часть на доставке денег и свое драгоценное 

время, так как выйдет в ту же сумму. 
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2. Оптимальная цена 

Вы можете найти человека который запросит 10 разных фото, 

характеристик, опыта пользования, и все это на товар стоимость пару 

тысяч, и после слиться, а может написать  и попросить номер карты без 

единого уточнения, и товар стоить может несколько десятков тысяч. Но 

это больше исключения из правил, отталкиваемся в первую очередь от 

обычных людей, которые готовы заплатить за хороший товар 5-20 тысяч 

рублей, случаи больших сумм крайне редки ( можете посмотреть выплаты 

в любой тиме что бы убедиться) .  

В итоге можно все свести к одному, люди должны нам писать имея 

большое желание, и нужную сумму. 

3. Выбор покупателя 

Именно Вы выбираете себе покупателя, когда выставляете товар. 

(например профильное промышленное  оборудование стоимостью под  сто 

тысяч, а иногда и более. На этот товар придет немного людей, 

управляющие или владельцы предприятий но вы будете понимать, что эти 

люди с деньгами. Тот же шуруповерт стоимость +-10к который требуется 

большому кол-ву людей. Играя на понимании того кто придет покупать, мы 

можем понять чем руководствуется человек, и обернуть все в деньги. Чем 

руководствуется человек, который захочет купить дорогой автозвук за 

полцены? Он хочет быть самым крутым в селе, жарить девок, и эти 

желания затмевают разум, и он бежит с деньгами к нам, и самое главное 

предвкушении покупки, а точнее того что он после нее получит.
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4. Понимание товара 

Выставляя оборудование, к примеру швейную машинку, мы ждем 

покупателя. Он приходит к нам и начинает разговаривать на непонятном 

нам языке, разговаривать на сленге, спрашивать как хорошо 

выполнялась на нем работа, мощность сервомотора( что это?) размер 

столешницы, способ орошения, шаг и т.д.  Мы не швеи, но должны 

понимать хотя бы основы того что продаем. Предварительно листаем 

форумы о товаре, люди как раз таки там общаются на своем сленге, 

разговаривая на котором с покупателем мы повысимся до статуса 

эксперта в его глазах. 

Осознавая то, о чем вы говорите вы выглядите намного умнее, как 

следствие вызываете доверие. 

5. Оформление аккаунта 

Ты же знаешь где покупать лучшие аккаунты с отзывами?) 

 

Вы можете позиционировать себя как простой продавец, компания, 

магазин авито, офлайн магазин. 

Самое яркое и броское в данном случае аватарка и имя, продавая как 

обычный человек пишем имя и ставим рандомное фото (желательно муж 

с женой в одном кадре) но это уже субъективное мнение, последние 3 не 

сильно отличаются, но привлекает внимание и радует глаз название 

большими английскими буквами и яркая аватарка без разницы  чего. 
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Но всегда нужно самому подстраиваться под разную ситуацию. Снова в 

пример дорогая швейная машинка(она будет в списке примеров). У Вас на 

руках есть аккаунт со статусом компания и желательно с отзывами, 

продаем в условном Екатеринбурге. 

1. Ставим Екб в обьявлении, но в описании товара, в самом низу делаем 

приписку о местонахождении в городе/поселке городского типа/селе в 50-

150 км от нашего миллионника (что бы видели люди со всей России 

нужно включить авито-доставку) 

2. Готовим аккаунт и пруфы, выпрашиваем фото и видео машинки у 

людей продающих ее (пишем сразу 3-5 людям, говорим, что готовы 

забрать) все докозательства ловим на вотсап, находим сайт швейной 

фабрики/швеи  в том городе на который мы ссылаемся и при просьбе 

доказательства что мы не кидаем людей скидываем страницы сайтов или 

соц сетей, где четко видно что человек как минимум связан с этим 

товаром. 

3. Предлагаем скинуть человеку видео работы прибора (полученное в 

пункте, беспалевно переводим его на вотсап. 

Далее все по стандартной схеме, в приемы общения с мамонтом и 

проверенные фишки углубимся позже…” 
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                                                                              Вот мы и подошли к товарам. 

 

От 1-5 тысяч рублей 

Лично  мой опыт показывает, что люди за свою тысячу, трясутся больше, 

чем за десять. 

1. Создаем/покупаем аккаунт, ставим крутой ник компании, все делаем по 

уже приведенным примерам. 

ВИНИЛОВЫЕ КУКЛЫ 

 

Это не детские куколки, а коллекционные игрушки для взрослых дядь и 

теть по всей России. Стоимость за новый экземпляр в основном 3000-4500  

Контингент очень наивный, профит при должном выполнении 

рекомендаций: 5-10 кукол в неделю. 

Ниже ссылка где можно ознакомится с данным товаром и просить фото. 

https://vk.com/dolls_es 

https://vk.com/dolls_es
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КНИГИ ГАРРИ ПОТТЕР 

 

Тема некоторым известна, книги Гарри Поттер издательства Росмен. 

Цена за книгу достигает 500 рублей, если продавать комплектом, то цена 

в 2000  отлично привлечет покупателей, можно еще ниже, ссылаясь на 

незнание стоимости. Добавлю что есть коллекционные книги о Гарри, 

журналы, палочки фигурки, шахматы и т.д пользующиеся спросом.  

                                                                    Все новое хорошо забытое старое. 

ПНЕВМОИНСТРУМЕНТ СССР 

                               

Пользуется популярностью , особенно если он с хранения, товар 

покупается зачастую большим кол-вом, сложности с поиском 

фото. Так как товар редкий подготовьтесь более тщательно. 
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                                                 1000-10000р 

Гайковерт пневматический: ИП-3112А, ИП-3113А, ИП-3125, ИП-3126, ИП-

3131. 

 

Шуруповерт: AT-4080 

 

Заклепочники: КМП-13, КМП-23, КМП-14, КМП-24, КМП-31, КМП-32, КМП-33, 

КМП-42. Резьбонарезные: ИП-3403, ИП-3405. 

  

Шлифмашины (зачистные): ИП-2009, ИП-2018, ИП-2014, ИП-2020, ИП-2015, 

ИП-2106, ИП-2110, ИП-20100, ИП-2203. 

 

Гайковерты: ИЭ-3115, ИЭ-3113, ИЭ-3116, ИЭ-3101, ИЭ-3114, 

ИЭ-3117, ИЭ-3118.  

 

Дрели: ИЭ-1015, ИЭ-1301, ИЭ-1017, КО-901, ИЭ-1033, КО-902, ИЭ-1025 (+ 

помпа) - 2-4,5 т. р. 

 

Шлифмашинки: МЭС-2204, РШЭВ-125, ИЭ-2004, ИЭ-8201 (+ валы, головки) - 

3-6 т. р. 

 

Штукатурно-затирочные машинки: СО-86 (СО-86А, СО-86Б) - 5 т.р., 

 

СО-112 (СО-112А, СО-112Б) - 4 т.р. 

 

Вибросито СО-130 - 8000 р. 

 

Индикатор часового типа (РАЗНЫЕ) 

 

Стабилизатор давления воздуха СДВ-6 - 1500 р. 

 

В списке только малая часть с приблизительными ценами 
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БЕСПРОВОДНОЙ ПЫЛЕСОС DYSON 

 

Много моделей, сами выберите по вкусу , цена на б/у рынке 10000 за 

вариант с дохлым аккумулятором, к слову за 4000, я продал за день 3 шт. 

Также активно покупают бош, но дайсон популярнее и дороже. 
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КОНТАКТНЫЕ ПЕДАЛИ 

                          

Начинается мото и вело сезон, отличный сезонный скам на запчастях 

для великов и байков. Педали  это лишь товар для примера. 

На фото контакты Shimano Deore XT PDM8000 со стоимость около 7000 за 

новый товар. Вы сами можете выбрать любые педали, цены он 3к до 20к 

за титановый вариант.  

Вилки, шлемы, седла и тд. хорошо подойдут на продажу в апреле, мае. 

Немного зацепят июнь, но учтите что все из вышеперечисленного имеет 

размер.  
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ОТ 5000 ДО 10000 РУБЛЕЙ 

 

Самый популярный диапазон 

Люди готовы платить за то что они по настоящему любят, если посмотрите 

выше то куклы, книжки, вело и мото аксессуары это хобби людей, то что 

они обожают, и готовы за это платить, помните это, рыбалка, и 

принадлежности к ней тоже никогда дешевыми не были, так еще и 

контингент в основном взрослые люди, с которыми проще делать дела  

Хобби, хобби и еще раз хобби…. 

 

 

 

ПОДВОДНАЯ КАМЕРА 

На фото   FISH-HUNTER FISH FINDER 5000 

 

 

Цена такой новой 12000, это бюджетная модель. Но для кого то и это 

дорого, поэтому какую цену установить решайте сами. Сумочки, спининги, 

лодки, кронштейны, всегда стоят дорого, но люди их берут т.к любят. 
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ДЕТСКИЙ ЭЛЕКТРОАВТОМОБИЛЬ 

                                   

                                                      

 На фото Buggy spider с пультом. Для детей от 1 года до 8 лет. 

Кто то покупает своим детям, кто то для того что бы катать за деньги  

чужих детей в разных парках и тц, эта модель стоит около 25000 в 

состоянии новой. Сильно теряет в цене после года эксплуатации. Это 

дорогая модель, так как большинство предложений за новую машинку +-

12000 

                                                                               Что выбрать решите сами. 
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ТЕННИСНАЯ РАКЕТКА 

Никаких проверок максимум пара фото, и клиент нацеленный на 

приобретение, это то за что я люблю этот товар. 

Дорогих моделей на авито не так много, каждой модели 2-3 предложения 

в России, это вызывает сложность в добыче фото, единственный минус 

как по мне. 

 

Pure Aero 2019 Rolland Garros French Open 

17000 за одну новую ракетку, цена падает пополам после десятка игр, при 

цене в 10000 оторвут с руками, но поставьте перед покупателем 

обстоятельства такой  низкой цены. 
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СТРАЙКОБОЛЬНОЕ ОРУЖИЕ 

                        

Большой ассортимент, выбираете то что вам больше нравится.  

Дороговизна оборудования для данного вида отдыха/хобби сподвигает к 

походу на авито за поиском выгодных предложений. 

Винтовка с фото в состоянии б/у стоит 13000 рублей. 

Какой товар выбрать решите экспериментируя, т.к б/у винтовки стоят от 

5000 до нескольких десятков. 

Пневматику и макеты, коллекционное тоже  можно пробовать. 
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ГАЙКОВЕРТ 

 

На фото MAKITA DtD152 с ценой б/у 11500 

Цена новых гайковертов +-18000 , б/у около 12000  

Покупают обычные работяги, сложностей не возникает, спрос вызывается 

урезанием цены на 40-50 %, вопросы почему так дешево минимальны. 3 

штуки были проданы мной по 6000 за 3 дня. 
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РОБОТ ДЛЯ МЫТЬЯ ОКОН 

Как жили наши бабушки без этого? 

Из названия ясно предназначение устройства, а именно – мытье окон 

Средний робот стоит около 15000 за новый экземпляр, 8000-10000 за б/у 

 

                    LogicPower LPW-005 +- 17000 за новый 

 

Сюда же можно отнести роботы-пылесосы, но их в разы больше и 

выделиться сложнее. Конкретно этой модели на авито было всего 2 

предложения!! 

 

Переходим к самому вкусному 
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От 10000 до 20000 рублей 

 

ПРОМЫШЛЕННАЯ ШВЕЙНАЯ МАШИНКА 

На фото TYPICAL GC303 CX 

 

 

Продал таких очень много, именно промышленных и именно для средней 

и сложной ткани. 

Стоимость машинки на фото в состоянии б/у 35000 руб. спрос маленький 

даже за 20000, но по цене 14-16 т.р каждый 5-7ой человек приносит 

профит. Продал машинок слишком много и знаю о чем говорю. Cоветую 

именно typical т.к их качество и соответственно цена выше остальных . 
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ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ БЕНЗОПИЛА 

Вы видите модель Husqvarna 560 ХP 

 

 

ХУСКВАРНА- Элита бензопил, каждый работяга хочет ее, но, зараза, 

кусается цена, а имеенно 30к деревянных за б/у аппарат которым 

пользовались 3 года 

Огромный плюс товара что сельские мамонты не видят подвоха и 

спокойно оплачивают 15-20к рублей и ждут свой агрегат. 

Также можете продавать оверлоки, стоят правда в разы меньше.  
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ЛЕДОГЕНЕРАТОР 

 

brema cb 416 a-q 

 

 

Предложений не много. Спрос хороший. В предверии жары особенно 

актуально, 90% потенциальных мамонтов – мамины, и не только 

бизнесмены , они пытаются на всем сэкономить, особенно на 

оборудовании за несколько десятков тысяч. 

 

Уже юзаный аппарат, сами видите по состоянию стоит 30000 

 

Советую ставить стоимость -30% 

А дальше уменьшать если спроса нет, сильно заниженная цена порой 

отпугивает больше чем завышеная 

Из минусов – предприниматели любят решать вопросы- покупать по 

телефону. 
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ЗОРБ 

 

 

Товар о котором даже жаль рассказывать 

Очень мало предложений, хороший спрос, высокая цена, не нужны 

знания о товаре. 

зорбинг — экстремальный аттракцион, вид активного отдыха, 

заключающийся в спуске человека в прозрачном шаре — зорбе — с горы 

или связанный с пересечением водоёмов внутри аналогичного 

шара. Экземпляр с фото стоит 40+ тысяч, б/у варинты 25-35, как выбрать 

лучшую цену- разберетесь экспериментируя. Допродайте  спец насос) 
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АВТОЗВУК 

Почему ажиотаж на айфон x  за 3 копейки такой большой ? 

Все хотят крутой бренд за 3 копейки. Помимо любителей айфонов, 

гироскутеров и вейпов сюда же отнесу пацанов на чепырках с 

наклейками долбит нормально. 

Масс маркет динамиков для авто - альфард и прайд 

 

Выше 2ух килловатный усилитель немного бу стоимостью 15000, стоит ли 

говорить что есть дороже? 

 

Динамики также имеют различную мощность размер и цену, какой вариант 

вызывает больший спрос решите сами. 

Вот  популярные динамики   pride diamond 8 

За новую пару в магазине возьмут 7500 
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В этой категории они потому что берут их от двух пар  

Сабвуферы тоже являются динамиком , сами найдете и разберетесь 

какие пассивы , какие активы и что лучше 

 

АККУМУЛЯТОР STINGER 

Cтингеры дорогие и неубиваемые аккумуляторы, и стоят соответствующе. 

 

На фотке stinger power 2 120 ah который в магазине обойдется вам 

35000+ 
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БОБО ШАРЫ 

Каждый видел как продают такие в парках и на днях города? 

Штука стоит 60+- руб при покупке 50 шт 

 

Добавил их сюда так как можете продать хоть десять, хоть тысячу штук, 

из легенд откуда у меня куча какого-либо товара, говорю что достались в 

качестве неустойки, из за этого и цена низкая.  
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АВТОХОЛОДИЛЬНИК 

На последок тоже вкусная вещица, именно автохолодильник. 

Требуется, как это не странно, автомобилистам. 

60 % покупателей дальнобои, никого не хочу оскорбить,но люди не самые 

умные и подкованные, поэтому достаточно соблазнить их низкой ценой. 

 

 

Конкретно этот холодос MAN TGA сделан имеенно для тягачей, 25000 за 

состояние как на фото, цены на разные холодильники 8000-35000.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



27 
 

ПАРАПЛАН 

Сложный для продажи товар в связи со сложностью вопросов покупателя. 

Показания порозиметра, сколко строп, заплатки и их кол-во, сколько 

часов налета и тд и тп, но товар великолепен тем, что на рынке их очень 

мало. 

 

advance alpha 4 – таких моделей 2 по всей России, к этому еще и в разных 

цветах. 

Плюс это или минус решите сами. 

Параплан на фото, к слову с моего объявления продавался за 30000 р 

(бюджетный вариант) я выставил за 15000 и продал 3 раза , несмотря на 

то что было всего 8 человек интересовавшихся этим товаром, и не скинул 

ни одного фото!!! Если найду переписку то приложу. 
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ЛЕГО 

Какое лего за 10+ тысяч?                                                      

                                                    Вариантов куча 

Юзаный набор с фото стоит 14000 рублей, спросом пользуются хорошо, 

конкрентных дорогих наборов можно посчитать по пальцам одной руки, 

или ноги, как вам удобнее. 

 

Но я отдаю предпочтение продаже лего деталек на вес, спрос на них 

больше, и найти фотки ведра с детальками легче 

  

Все что на фото обойдется вам в 12000 , своим покупателям, я думаю, вы 

снизите цену. 
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“Не говори гоп пока не перепрыгнешь”  

Не называй мамонтом того кто не пополнил твой кошелек. 

 

Что бы обмануть мамонта - нужно думать как мамонт. 

Часто ли вы думаете о том, что хочет получить человек написавший вам? 

Я часто покупаю аккаунты, и попадаю на профили с которых уже кто-то 

пытался скамить. Испанский стыд. По другому описать то что я там вижу, 

можно разве что матом. 

Люди выставляют айфоны, и всем, не в попад, через пару минут общения 

(ужасного общения) агрессивно пихают в нос свои номера вотсап, ссылки 

на оплату или номера карт. Разницы нет. Людьми с такой манерой 

общения движет жадность и глупость, и в основе этого полное 

непонимание того что он делает. Не этих ли людей мы называем 

мамонтами и лохами? А чем люди из примера выше отличаются от них? 

 

Приступим 

1 приветствие  

2 выяснение потребностей 

3 презентация 

4 работа с возражениями (типо дорого и тд и тп) если нет то продажа 

5 радость от греющего сердце баланса 

6 тянем время (завтра отправлю и т.д и т.п)  
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РИС. 1 

 

Цифры 1 – приветствие (поздоровались и задаем вопрос, поддерживаем 

диалог) 

Цифры 2 – выяснение потребностей (узнаем для чего это человеку, что он 

хочет что бы было в товаре, сразу 2 плюса . 1- знаем как выставить товар 

в лучшем свете, может быть человеку нужна только одна запчасть. 2-

развиваем диалог ) 

Цифры 3 – презентуем товар в лучшем свете для конкретного товара и 

случая 

Цифры 4 – возражения (в данном случае торг, возражения всегда хорошо, 

значит человеку как  минимум интересен товар) 

 

 

 



31 
 

РИС. 2 

 

Цифры - 4 продолжение заключения сделки 
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РИС. 3 

 

ЦИФРЫ  5  - То ради чего это все затевалось, успешная оплата 

ЦИФРЫ 6 – Не менее важный момент, тянем время, лох не испортит нам 

отзывы, и пока он ждет он не пойдет писать заявление, а как одумается 

уже будет поздно. 
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Отдельно хочу отметить приемы: 

1 

Изначально зайдя на профиль мамонта я увидел что он из другого 

города , в 95% означает что ему потребуется отправить товар. 

Вызываем доверие предложив сходу приехать проверить товар

 

 

2 

Здесь мы торгуемся, не говорим хорошо, а хоть на 300-500 рублей 

торгуемся в свою пользу. 

Будучи реальным продавцом вы бы очень легко соглашались на 

цену покупателя? 

 

3 

 

 

Скидываю карту киви, но пишу что рокет банк. Есть те кто советуют 

говорить тинькофф, но при пробиве номера карты на принадлежность к 

банку, выйдет киви, так вот, именно киви банк является банком 
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эмитентом рокет карт. Сразу указываем что карта будет без имени, но не 

вообще, а при переводе со сбербанка, у 95% людей с картами – это будет 

сбер. Просим как пройдет оплата сразу написать нам данные для 

отправки (нам же это очень важно) в свою очередь тоже склоняет 

человека к нам. Стоимость доставки оплатите сами, как придет к вам, + 

доверие и – время которое затратит расчет доставки за 500 р, когда на 

кону в 30 раз больше. 

 

Второй пример, за три дня до написания мануала  

 

Продаем параплан .  

 

 

Приветствуем, узнаем что хочет человек, презентуем товар, отвечаем на 

вопросы, склоняем его к покупке лично из рук в руки (понимая по 

профилю что человек иногородний, отвечаем на возникающие у 

покупателя вопросы). 

Увидеть город человека можно в профиле в левой колонке, в 80%+- он 

есть, к сожалению видно эти данные только с пк версии. 

 



35 
 

Также можно узнать город если есть объявление, или мы попросим 

номер телефона и просто забьем в яндекс. 

 

 

Яндекс определяет регион номера, а сайт mirror.bullshit.agency помогает 

найти действующие или когда выставленные предложения с этого номера 

телефона. 

Продолжаем  

 

Как вы видите сложностей как таковых нет, человек просит отправить, мы 

не бросаемся с криками ура швыряя номер карты, мы пытаемся холодно 

держаться, человек не должен думать что мы ковриком расстелемся ради 

того что бы он оплатил. Всегда нужно убедиться что клиент не имеет 

вопросов (он сам может их не задать) попросить карту и пропасть в туман. 

https://mirror.bullshit.agency/
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Самый сложный этап это именно завершение сделки, и если вы им 

овладеете ваши профиты будут от 100к+ если ты уже имеешь такой 

заработок, фиг знает что ты тут забыл. 

 

 

Здесь мы показываем что у нас есть потенциальный покупатель, и мы не 

особо хотим куда то идти и оправлять товар когда есть условный сосед. 

 

Вам проще отправить или продавать человеку с дома напротив? 

 

Здесь нас просят снять объявление? Мы не бежим этого делать, а 

информируем о том что снимем как получим свои кровные. 
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Заключительная часть этого диалога 

 

Здесь мы получаем свои кровные, сложностей не возникло, но что с 

переводом на карту киви, что с оплатой на сайте доставки бывает звонок 

с 900, к этому нужно быть готовым, включать дурачка или говорим херню, 

что размер транзакций превышен за месяц и т.д 
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Отписались что получили все и на следующий день сливаем на дату как 

можно дальнюю. 

 

Диалог принципиально не меняется от того скамите ли вы на 

авито/боксбери доставке, или же просто на полную предоплату на киви. 

Диалог должен иметь приблизительно такую же структуру как было 

описано в начале раздела. 

 Знакомство/Установление контакта 

 Выявление потребностей клиента 

 Презентация 

 Работа с возражениями 

 Завершение сделки 

Если кто еще не понял это основные правила любого менеджера по 

продажам. Если вы не можете даже просто продать, то обманывать при 

продаже для вас будет еще сложнее. 
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1)Начнём с хорошего, представим такую ситуацию… 

Сидите на жирном аккаунте, залетает стадо мамонтов, 

готовые оплатить заказ, и вдруг Вас вышибает с аккаунта, 

или заходит хозяин и начинает писать, что аккаунт 

взломан. Обидно, но жизненно. Казалось бы не хватило 

пару секунд, и шансов вернуться на аккаунт уже нет. 

Или вообще, подготовили жирнющий аккаунт со 100 

отзывами, а утром заходите и просит смс. В том и этом 

случае у нас есть решение, которым почему-то мало кто 

пользуется. Конечно же не стоило это вносить в массу, 

каждый второй узнает и будет пользоваться, что 

поспособствует активности авито, чтобы придумать что-то 

новое и исправить лазейку. 

Покупаем одноклассники, это 1р, мажоры могут 

позволить себе акки вк, но за то какая страховка. 

Заходим в настройки и просто привязываем соц. сеть 

А теперь самое забавное, если хозяин аккаунта меняет 

пароль, мы всё с таким же успехом можем зайти на 

аккаунт. Хозяин будет постоянно менять пароль и сидеть 

в недоумении, ошарашенный. Пока потусторонние силы 

не подскажут ему заглянуть и посмотреть привязки. 
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Этим же способом можете передавать жирные аккаунты, 

зная что он не отлетит при входе, просто дав входные 

данные от соц сетей. 

 

2) Активные аккаунты 

Почему  все боятся активных аккаунтов и просят замены? 

Часто ли вам попадаются при покупке актив акканты? Может 3 из 10. 

Может 5. А может и практически все. Правда с разной степенью актива. 

Что подумаете вы зайдя на аккаунт компании, где, к примеру, продают 

пылесосы? Ну тут не поскамишь(  

А на самом то деле сплошные плюсы. 

Попадая на аккаунт с активными объявлениями мы автоматически 

получаем спрос. 

У людей нет опасений по поводу цены (она не занижена ) 

Уникальные фото сделанные самим продавцом.  

В зависимости от товара 1-2 а то и 7 из 10 людям нужна будет отправка. 

Диалоги не закончившиеся сделкой  (т,е человек написал что хочет 

пылесос за 10 тысяч с отправкой в Урюпинск за счет продавца, но 

получил отказ, выступая от лица продавца соглашаемся на условия 

покупателя) 

Возможность узнать как заканчивает сделки сам продавец ( т.е 

проанализировать как ведут себя люди по обе стороны) 
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Вы попали на аккаунт с 30 отзывами, предвкушаете изи профиты, но он 

лютый актив, вы расстраиваитесь, просите продавца заменить акк (если 

вас не пошлют)  или выходите или создаете объявление пока продавец не 

поменяет пароль. Мы расписали основные плюсы доступа к актив акку, 

на деле их больше, каждый решит для себя и вообще – один в луже видит 

грязь, другой оражающиеся звезды. 

Что мы должны сделать проверить какой доступ у человека к аккаунту 

через пк или телефон . 

(спойлер; через телефон хуже) 

 

 

 

 

 

 

Выше вы видите 3 скриншота с 3 разных диалогов, вы должны понять что 

здесь человек отвечает от 30 минут и до нескольких часов, это означает 

что мобильного мессенджера у него нет – это нам на руку. 
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    Далее мы должны для себя понять какой спрос на его товар(ы) 

 

Мы для себя отмечаем, что радиоуправляемая машинка пользуется 

отличным спросом (8 сообщений за 2-3 дня это довольно много . 

 

Вам не достаточно этого количества? 

Переходим в объявление и меняем способ связи на только сообщения. 

Владелец аккаунта этого даже не заметит а прирост соббщений в 

зависимости от сферы будет от 50 до 200%  
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Вы можете поднять спрос, более заметным способом, уменьшить 

стоимость товара особенно если он и так пользуется популярностью 

 

 

Учтите что это скорее всего (не всегда) привлечет внимание продавца, но 

из данного мануала вы должны знать что делать для обхода смены 

пароля. 

 

Еще один плюс этих аккаунтов то что мы можем сидеть и “курить” если 

просят доп. фото или задают сложные вопросы, продавец придет и сам 

ответит. 

 

Что вы делаете когда вас просят фото? Идете на просторы интернета? 

Пишите человеку который продает тоже самое? Здесь это практически не 

требуется! 
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Конечно можно, продавец ведь  уже отправлял другому покупателю фото) 

  

Не знаете кому бы что нибудь отправить? 

Никто не пишет? 

Заходим в диалог где покупатель с продавцом не нашли общий язык 

 

И пишем что то из разряда :
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Если покупатель просто общался с продавцом  и куда то пропал то пишем: 

 

 

 

А далее просто развиваем диалог, отмечу что мы можем просто ничего не 

делая смотреть диалоги и ждать пока человеку захотят перевести деньги 

или заказать авито доставкой, в нужный момент просто нужно отправить 

свои реквезиты для оплаты, либо дождаться пока товар получит 

покупатель и поймать на виртуалку деньги. 

 

Это будут пожалуй самые халявные деньги которые вы получите. 

 

 

Последним пунктом здесь добавлю, что на аккаунтах с лютым активом, а 

значит и продаваемым товаров, отличным способом является зайти на 

страницу авито того, кому хозяин аккаунта отказал в торге или доставке 

почтой к примеру. Ищем актив объявление где мы можем посмотреть 

номер, и пишем на этот номер на вотсап кто мы, откуда, прикрепляем 

скрин из диалога и говорим что готовы на его условия. 

Я надеюсь этой информации вам хватит что бы перестать бояться активов 

а начать получать с них профит, возможно даже больший чем когда либо. 
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Список является чисто субьективным, то что удалось найти на                    

1 мая 2020:

1) Даркач TM, 8200 человек, олд. 

2) GRANDDELIVERY, 150 человек, 1 год, @dedscam 

3) DMG TM, 1000+ человек, 1 год, @inekai 

4) Hell TM, 100+ человек, 1 год, @hellant 

5) SHARK AVITO, 300+ человек, 9 месяцев, @shark_avito 

6) STALIN TM, 1200 человек, 6 месяцев, @NavZT 

7) M1lky AT CREW, 1100 человек, 6 месяцев, @m1lkywaylzt 

8) L9M TEAM, 600 человек, 4 месяца, @L9mur 

9) GENTLEMEN'S CLUB, 2000 человек, 2 месяца, @thegentleman_scam 

10) EVIL CORP, 650+ человек, 4 месяца, @universe_wanderer 

11) Atom TM, 500 человек, 4 месяца, @Gasikmoney 

12) PHOENIX TM, 300+ человек, 4 месяца, @Tm_Phoenix 

13) ADVENTURE TM, 230 человек, 3 месяца ,@polskiyy 

14) PYRAMID TM, 203 человека, 2 месяца, @kristinanon 

15) Tesac TM, 257 человек, 1 месяц, @tesac1 

16) MINORITY SCAM, 200 человек, 1 месяц, @mr_minaev 

17) BLACK SCAM, 135 человек, 1 месяц, @MCommissar 

18) SilenceScam, 82 человека, 9 дней, @SilenceScam 

19) DEVIL ТМ, 200+ человек, 7 дней, @sbratec 

20) CASUAL TM, 207 человек, 7 дней, @casual_adm 

21) DAFF TM, 170 человек, 1 месяц, @FO5TIK 

22) AM TEAM, 150 человек, 5 дней , @avitoscm 
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Данный список носит лишь ознакомительный 

характер, места где можно приобрести аккаунты авито 

или рекламу. Данные на 1 мая 2020. 

 

1)@avitogoodbot , 12500 пользователей. 

2)@roboshops_bot , 4200 пользователей. 

3)@sellolimpbot , 2600 пользователей. 

4)@senhelpbot , 2590 пользователей. 

5)@avitotopbot , 2375 пользователей. 

6)@truestore_bot , 1500 пользователей. 

7)@hitshop_bot , 1450 пользователей 

8)@AvitoSellerBot , 1300 пользователей. 

9)@legitACCSbot , 1150 пользователей. 

10)@FRANCSHOP_BOT, 900 пользователей. 

11)@whiteholyshop_bot , 776 пользователей. 

12)@avitosell_bot , 750 пользователей. 

13)@RichShopBot , 400 пользователей. 
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Скорее это даже не виды банов, а проблемы возникшие в 

ходе авторизации, разберем основные, и выясним причину, 

чтобы избежать этого в будущем. 

 

 

1) Проверка учётной записи, тут всё крайне просто, появляется при 

заходе на аккаунт формата mail:pass , при хороших проксях и 

свежем аккаунте, могут и не запросить. Но если всё же высветилось 

это окно, означает, что на аккаунте подтверждён номер, поздравляю! 

Осталось узнать от него цифры у продавца если они не шли в 

комплекте. При таком способе захода, менее требовательны к проси, 

можно залететь и со стран СНГ, но акк всё равно долго не проживет. 
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2) Подозрительная активность, этому может послужить если Вы 

удаляли обьявления, меняли город, данные от аккаунты. Для того чтобы 

этого избежать, лучше ничего не менять, но если есть в этом 

необходимость, аккаунт стоит прогреть, а именно: посидеть на нем 

какое-то время, потанцевать с бубном, посмотреть чужие обьявления, 

добавить что-то в избранное. Не стоит менять все данные сразу, хотя бы 

с периодичностью в 20 минут. А лучше вообще дать отлежаться ему 12 

часов. 

                        

 

3) Проверка учётной записи. Смс, пожалуй одно из самых неприятных, что 

можно увидеть при входе. Простыми словами, сервису авито не 

понравился Ваш айпи адрес. И если до этого можно было на него зайти, то 

после такой таблички аккаунт можно похоронить. Такое случается если 

заход происходил с других стран, а не с России как это положено. Но и тут 

бывают исключения, предположим человек купил прокси или заходит с 

телефона, и всё время выскакивает это окно. Тут 2 варианта либо 

проблема с айпи и его нужно менять или же в магазине стоят аккаунты, 

которые умирают после брута (в боте На олимпе, может отлететь лишь 

небольшая часть, в основном всё работает при правильных действиях). НО 

если вы зашли успешно на аккаунт, а потом отдали знакомому у которого 

РУ айпишник, ему может вылететь подтверждение смс, и казалось аккаунт 

в топку, НО у первого владельца по прежнему может свободный доступ и 

вход. Как врубить нормальные прокси и зайти на аккаунт расскажем 

далее… 
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4) Ненадёжная сделка. Такой бан мы можем увидеть в ходе своей 

деятельности, выдает когда кидаем вотсап прямым текстом, 

просим предоплату, пытаемся уйти от авито доставки, и всячески 

начинаем юлить.  

«Будьте просты, будьте честны, будьте людьми» 

 

              

 

5) Восстановление пароля mail:pass. Был бы у этого аккаунта 

подтверждённый номер, авито запросило бы смс или последние 

цифры номера. У людей с хорошими русскими проксями, 

возникает такая проблема крайне редко. 

Казалось бы обычный отлёт, но данное окно можно получить при 

попытках ввести неправильно последние цифры телефона. 
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6) Основные причины, это использование чужого текста, ранее 

находившемся на авито, что-то вроде проверки на плагиат; жалобы 

на обьявление; фото является не уникальным ( проверяет робот). 

Товар или услуги вызвали подозрение у персонала Авито, помимо 

робота, существует еще и выборочная проверка. Вам могут даже 

позвонить подставной человек, чтобы убедиться в достоверности 

информации. Бывало и такое, когда человек не брал трубку, или 

нет возможности дозвониться, вот таким вот образом блокировали 

до выяснения ситуации. 

Не стоит просто брать и копировать, скорее всего можно не пройти 

модерацию. Лучше уделить чуть-чуть времени, проявить фантазию, 

повысить уникальность, написав самому текст/описание. С 

фотографиями дела обстоят по веселее, можно использовать 

сервисы для повышение уникальности, обработать самому , писать 

продавцам и просить доп. Фото, а потом использовать их самому. 

Или же вовсе в наглую взять обьявление на другой платформе, 

например olx. 
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1. Аккаунты:  

“На данный момент защита Авито улучшается не по дням, а по 

часам. Так, к примеру, в сообщениях уже запрещено скидывать e-

mail, сообщение будет удаляться. Обновление коснулось и входа в 

аккаунт - Вас будет выкидывать либо на код подтверждения, либо 

на код, высланный на почту. Решение довольно простое - покупаем 

виртуальный номер и создаём аккаунт сами. Тут Вы уже можете 

выбрать себе любой пол и регион на Ваш вкус. Единственный 

минус - дата регистрации. К новичкам, как правило, намного 

меньше доверия со стороны мамонтов. 

Если же Вы покупаете аккаунты, то берите их из надёжных 

источников и используйте сразу, а не закупайте пачками. Входить 

желательно только с РУ айпи (тут нам на помощь приходит 

Windscribe, у которого есть данная функция), + можно 

использовать прокси, для улучшения анонимности. Аккаунты 

желательно брать формата mail:pass (логин почты, привязанной к 

аккаунту и пароль). При входе по такому типу возможно 

подтверждение последних 4 цифр телефона, так что его мы 

запоминаем. 

Обычно аккаунты подготавливаются вечером. Меняется почта, 

привязывается виртуальный номер телефона, а дальше аккаунт 

идёт на отлёгу. После этой процедуры, к обеду, аккаунт уже можно 

начинать использовать. Большое значение необходимо придать 

уникальности фотографий. На данный момент объявление может 

висеть от пары минут до нескольких часов. Если товар уже был 

задействован, то после его размещения последует бан. Существует 

множество сервисов и программ по уникализации, например: 

https://imgfactory.ru/images/create 

 

 

https://imgfactory.ru/images/create
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2. Товары: 

Что касается именно товаров, регионов и ценового диапазона. Тут 

уже нужно учитывать те или иные факторы города, в котором Вы 

планируете свою корыстную деятельность. К примеру, в Сибири 

много рек/озёр/лесов, поэтому и предметы для охоты/рыбалки там 

зайдут на ура. То же самое и с Дальним Востоком, он славится 

хорошим рыбным промыслом. Тут уже всё зависит от Вашей 

фантазии: можете выкладывать от различных спиннингов и 

удочек до лодок и прицелов. После того, как Вы подготовили акк, 

следует внимательно отнестись к выбору товара. Посмотрите на 

Авито, в каких регионах на него есть спрос, пробейте в гугле, 

много ли его в наличии и т.д. Цену рекомендуется ставить 

адекватную, во избежание лишних вопросов. Самое оптимальное 

это 60-70% от рыночной стоимости. К примеру, если PS4 стоит 

20.000, можно поставить 17-18, а уже для самых жадных мамонтов 

сторговаться до 15-16 тысяч. Товар лучше искать на барахолках 

некрупных городов, т.к. миллионники уже давно все используют. 

По региону хорошим считается Сибирь (большое кол-во городов, 

высокий уровень дохода жителей), Дальний Восток (возможны 

мамонты из стран СНГ, которых обмануть в разы проще). Города - 

миллионники скамить не рекомендуется, каждый второй уже всё 

про нас знает не по наслышке. Легче взять город с населением до 

500.000. Трафика будет поменьше, но результат успешного 

профиты повышается в разы. Тут всё зависит от Ваших 

географических познаний. Берёте любой понравившийся город и 

вперёд, к свершениям. 

Надеюсь, что из этой лекции каждый найдёт для себя какой-

нибудь совет. Верьте в себя, и всё обязательно получится. Не стоит 

сдаваться после первой блокировки аккаунта или после первого 

слившегося мамонта, ведь это только начало. Всё приходит со 

временем. Как быстро Вы вольётесь в столь новую среду - так 

быстро и получите результат. 
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3. Анонимность и безопасность: 

Настало время поговорить, пожалуй, о самой главной теме, 

которую должен усвоить каждый - Ваша анонимность. 

 

                             Анонимность с компьютера 

Для удачного скама Вам потребуется: браузер (желательно 

Фаерфокс, позже объясню почему), впн (все советуют Норд, но я 

настаиваю на Виндскрайбе), прокси (без них теперь почти никуда.) 

После того, как мы всё это подготовили переходим к настройке. В 

браузере выбираем дополнения, показать рекомендуемые 

расширения, выбираем из списка User_Agent, устанавливаем его. 

После установки переходим в расширение и настраиваем наш 

отпечаток браузера. Тут Вы можете выбрать всё, что угодно. Суть в 

том, то что будет показываться не Ваш "гугл хром на виндовс 10", а 

то, что укажете Вы. Хоть Линукс ставьте, всё будет работать.) 

Также можно прописать прокси именно в браузере. Для этого 

переходим в настройки, параметры сети, ручная настройка прокси. 

Тут уже мы вводим свои данные, после чего можем начинать нашу 

чёрную деятельность. Прокси как правило используют ipv4 

Примеры сайтов, где можно купить: 

                                                                           https://youproxy.ru/ 

 

Думаю многие слышали про сферу, но не знали что это и с чем её едят. 

Подкинули обучение по ней, кому интересно :  

https://telegra.ph/Manual-po-Sphere-brauzer-01-21 

 

 

Впн. Почему именно Виндскрайб? Потому что у него есть ряд 

отличительных особенностей: быстрый коннект (буквально 

секунды), наличие ру айпи (что необходимо, учитывая защиту 

Авито), режим фаервола (если у Вас ляжет интернет - соединение 

выключится, тем самым Вы не спалите свой настоящий айпи), в 

самом аккаунте также можно подключить прокси (через 

настройки). Даже если Вы покупаете брут аккаунт Виндскрайба - 

Вы можете поменять все данные на свои. 

Итак, что мы имеем на выходе? У Вас есть свой айпи (прокси), 

который покрывается айпи впном (в котором также настроен 

прокси), + подмена отпечатка браузера - да Вас даже если захотят 
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найти - будут искать годами, к этому моменту заявление уже будет 

пылиться в архиве по окончанию срока.) 

 

 

                           Анонимность с телефона 

Скажу по своему опыту - с телефона я клал хуй на всё, используя 

только впн. Не будьте такими глупцами, от бутылки никто не 

застрахован. Лучше перестраховаться, чем недостраховаться.) 

По сути, алгоритм тот же, что и с пк. Только в идеале нам 

потребуется левая сим-карта с ахуенным интернетом, чтобы 

воркать через моб. данные. Также качаем Фаерфокс, Виндскрайб 

(всё это есть в гугл плэй), проделываем те же самые махинации, 

как и с пк, После каждого бана не забываем чистить все куки, во 

избежание повторных. Про то, что 1 прокси - 1 акк - бред. Я юзал 

один и тот же прокси весь месяц, сделал парочку профитов и ещё 

кое-что интересное. 

_____________________________________________________________________________ 

Если Вам удалось раскрутить мамонтёнка, не нужно ни в коем 

случае оскорблять или хвастаться как делают многие. Лучше всего 

пообещать, покормить завтраками, поигнорить, сказать, что 

посылку скоро вышлют, чтобы человек успел остыть и не пытался 

Вас найти и тем более не пошел куда-то жаловаться. 

4. Прогрев: 

Решил высказаться именно по прогреву аккаунта, т.к. уже 

спрашивали на эту тему. 

Если Вы покупаете саморег, то тут всё предельно просто. Доверия 

со стороны покупателя будет мало, поэтому можно выложить 

какую-нибудь хуйню, которую потом Вы, якобы, продадите. 

Выбираете любой товар, заливаете, выжидаете время, закрываете 

объяву. При желании можно обратиться к товарищу, чтобы 

оставить отзыв на товарку. Можете выложить 1, 2, 3 товара, но не 

забывайте про время. Если они все буду закрыты одним днём, то 

доверия тоже будем не особо много. Ну и теперь к основному. 

После всей этой деятельности, спустя некоторое время, льёте уже 

свою объяву, по которой будете ворк, ждёте мамонтят, профитите. 

Главное - качество фотографий. Всегда старайтесь хорошенько 

уникализировать. 

Если же Вы покупаете брученный (взломанный) аккаунт, то тут всё 
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намного сложнее. 

Сначала нужно проверить аккаунт на актив (сидит ли ещё 

владелец, или нет). Проверяется это по дате подачи объявлений с 

аккаунта и по последним сообщениям. Практика показывает, что 

даже если актива не было долгое время, хозяин аккаунта может 

активизироваться. Поэтому совет: после проверки на актив 

выжидаем пару часов, меняем почту, телефон и пароль ( с 

периодичностью 10-20 минут) и пускаем аккаунт на отлёгу. 

Хорошей отлёгой считается промежуток от 1-2 дней, чем больше - 

тем лучше. Обычно аккаунты закупаются с вечера, вечером же и 

подготавливаются. 

После всех этих небольших махинаций, по истечении выбранного 

Вами срока отлёжки, можете заливать свою товарку. Тут уже на 

Ваше усмотрение, если на аккаунте есть проданные товары - 

можете заливать своё. Если же нет, то можете залить пробников 

(как с авторегом), закрыть их и уже потом начинать воркать. 

Для тех, кто ещё не в курсе. На аккаунте есть несколько видов 

объявлений. Проданные, активные, удалённые и истёкшие. Все 

эти 4 вида Вы можете активировать по новой и использовать в 

своих целях, если товар стоящий. 

Самым хорошим аккаунтом считается неподтверждённый акк (на 

котором не привязан телефон) со старенькой регистрацией. Т.к. 

без привязки телефона объявление не выложить, аккаунт, в 

большинстве случаев, является заброшенным, что нам и на руку. 

Постарался как можно подробнее всё объяснить, так что за 

обильное количество "воды" строго не судите. Удачных скамов, 

воркеры. Да прибудет с Вами сила профита!”   
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На сегодняшний день, господа скаммеры переживают тяжелые 

времена, нехватка аккаунтов, непонятные баны, постоянные 

улучшения защиты. Тем не менее ещё можно жить, и никогда 

как раньше уже не будет, нужно приспосабливаться к 

условиям, развивать свой кругозор, не зацикливаться лишь на 

одном сервисе, попробовать себя   на юле или “украинское 

авито” – OLX, а лучше придумать что-то своё. И самое главное, 

в первую очередь это оставаться человеком, не обманывать 

будущих мам или наживаться на инвалидах. 

Если ты заплатил деньги, значит прочитал от начала до конца, 

и надеемся, что этот мануал в будущем поможет многим, 

заставит задуматься, а возможно и на что-то вдохновит. 

Мы позаботились даже о рекламодателях. 

Спасибо тем, кто помогал составлять мануал, делился своим 

опытом и знаниями. Никнеймы которых просили не 

разглашать. Возможно когда-нибудь и ты напишешь что-то 

подобное ;) 

 

 

                                                                                                              Приехали! 


